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TEAM Intro

Le secteur bancaire n'a pas été aussi durement touché par la pandémie COVID 19
que par la crise financiere de 2008, mais les conséquences sont encore
profondes.

Mais les banques ont réagi a cette crise avec une efficacité remarquable et se
sont tres vite adaptées a la nouvelle situation. La pandémie a fortement et
durablement accéléré la transformation numérique des marchés bancaires et
financiers. Il est peu probable que I’environnement s’améliore dans un avenir
prévisible. Le secteur bancaire conservera le bas niveau des taux d'intérét au
cours des prochaines années, tout comme le corset réglementaire qui s'est
resserré ces dernieres années.

Dans le passé, vous pouviez attirer I'attention, aujourd'hui, je dois attirer
['attention, c'est pourquoi le nouveau MONEY - The Swiss Finance Summit.
Recruter de nouveaux clients et s'occuper des clients existants - une tache
exigeante. Cela nécessite des plates-formes d'événements de premier ordre, une
formation et une formation continue et des idées qui se disputent I'attention et le
temps. Avec MONEY - The Swiss Finance Summit, nous créons des opportunités
de discussion et les participants [ exposants peuvent se positionner clairement.



http://www.moneysummit.ch/

Content is King

MONEY - The Swiss Finance Summit - est un format révisé
pour les fournisseurs et les utilisateurs / utilisateurs de
solutions financiéres. Le point central de I'événement est le
congrés, le SUMMIT. Vous pouvez vous attendre a une plate-
forme de contenu qui transmet des connaissances et
présente la formation continue comme un facteur important.

Le marché a besoin de nouveaux intrants. De nouveaux
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Deux experts du marché sont disponibles pour cet oy lin- g
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événement avec toutes leurs connaissances. Plus de 40 ans AI Ll

d'expérience en marketing événementiel dans le secteur
financier. Parlez-nous, nous nous ferons un plaisir de vous
expliquer nos projets.
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Open Forum
Atteignez les participants avec votre contenu librement
choisi. Invitez vos clients [ partenaires sur votre créneau.

Congres [ conférences spécialisées
Qualifiez-vous avec votre contribution au contenu pour le
Centre de formation du Summit.



Wer kann prasentieren?

Segmentation Presenter

Les orateurs et présentateurs (exposants) sont admis a MONEY 2022
des branches d'industrie suivantes:

* Gestionnaire d'actifs

e Crypto-monnaies

* Fondations d'investissement

* Sociétés de fonds

« Emetteurs de produits structurés

* Assurance avec produits financiers
* Boutiques de fonds

* Fournisseur d'informations

* Administrateur de fonds de pension
* Banques

* Fintech

La liste n’ est pas exhaustive!



Qui participe a I'événement?

Segmentation Visiteurs

Les investisseurs professionnels aiment

e Conseiller financier

* Gestionnaire de fortune indépendant
* Bureaux de la famille

» Sélecteurs de fonds

* Gestionnaire de fortune

* Les fonds de pension

* Curateur

e consultant fiscal

* Fondations

La liste n’ est pas exhaustive!



Customer Journey

Coordination Analyse et Résolution
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Ou aura lieu le SUMMIT?

Zone cible

* Le tout nouveau centre de congres de Suisse
¢ Plus de 80 ans de savoir-faire souris
¢ Grande combinaison de modernité et de tradition

* Emplacement panoramique spectaculaire sur le lac de
Zurich

* 5'300m2 d'espace événementiel multifonctionnel
* 4500 places et plus de 20 salles
* Green meeting (climatiquement neutre)

* Emplacement idéal en plein centre de Zurich
(Burkliplatz) avec les meilleures liaisons de transports
en commun

Date

16-17 mars 2022

KONGRES?-I@Y&H




Situation locale - au bord du lac a Zurich

KONGRES?-I&YEH

Plan des halles

Etage supérieur Entrée a I'étage inférieur
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Curriculum Hanspeter Hunziker

J'ai eu ma premiere journée de travail dans Live Communication le 1er mars 1986 a I'OSEC, maintenant Switzerland Global
Entreprise en promotion des exportations.

J'ai pu organiser divers pavillons suisses et Swiss-Tech pour SWISSMEM et d'autres associations. Ceci dans divers pays du monde.

Aprés une longue période dans la construction de salons, j'ai démarré ma propre entreprise en 2001 et fondé |la deuxiéme entreprise en 2007,
DeltaBlue SA.

Nous organisons le salon financier a Zurich depuis 22 ans, qui est actuellement en cours de développement.

Nous représentons également le parc des expositions de Leipzig en Suisse.

Quelques titres de salons

¢ Co-Organisateur FINANZ'20 a Zurich (secteur financier, investissements immobiliers)
¢ FONDS’ Amsterdam, Pays-Bas

¢ Q-Money a Doha, au Qatar

e COSMETIC BUSINESS a Munich (salon des fournisseurs de l'industrie cosmétique)

¢ CIEX a Tianjin (plus grand salon des machines en Chine)

¢ Mongolia Technology and Investment (exposition industrielle a Oulan-Bator)

* Salon des machines de construction KOMATEK a Antalya, Turquie

Je serai heureux d'apporter ma contribution a I'élaboration des différents événements spécialisés du futur.



Curriculum Samuel Laderach

Fondateur et propriétaire Laderach & Partner, spécialiste du marketing financier

Samuel Liderach a 27 ans d'expérience professionnelle dans divers postes de direction en Suisse et aux Etats-Unis, principalement dans le
secteur bancaire avec de brefs détours dans le développement stratégique mondial de I'entreprise, le marketing des biens de consommation
et I'industrie des matériaux de construction.

Jusqu'a fin 2020, il a occupé différents postes de direction marketing chez Vontobel. Entre autres en tant que responsable du marketing
Vontobel Investment Banking / Financial Products, responsable du marketing et du sponsoring d'événements Vontobel et responsable de la
fidélisation des clients Vontobel Investment Banking.

Samuel Laderach est titulaire d'un dipléme en administration des affaires, de deux masters MBA (Université européenne) et d'un MM en
marketing de I'Université de Dallas TX, Etats-Unis et il a suivi deux formations pour cadres a la Harvard Business School dans le domaine des
biens de consommation et du marketing stratégique.

Je serai heureux de contribuer activement a rendre cette plate-forme industrielle adaptée a I'avenir.



Nous sommes votre interlocuteur

Hanspeter Hunziker Samuel Laderach Jessica Wepfer
Chef Infrastructure et Support Chef Summit Projet Administration
hanspeter.hunziker@deltablue.ch sl@laederachpartner.ch jessica.wepfer@deltablue.ch
Contact:
/ DeltaBlue SA o
Motorenstrasse 2a LAD E}A C H
DE]taB]ue 8623 Wetzikon & PARTNER

FINANZMARKETING
Tel.: +41 55 222 88 88

www.deltablue.ch
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